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Deciamos ayer...

“CONVENIO DE LAS CAJAS O
CONVENIO SOLAMENTE PARA
ALGUNAS CAJAS”

Hoy se confirman nuestros temores
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CAJAS B Cumple los objetivos del plan para este segmento un afio antes

Caja Madrid ampliara horarios
en las oficinas para empresas

J. L. Marco
jmarcogncg odocom

Caja Madrid sopesa fa posibi-
lidad que abre ¢l recién fima-
do convenio coleetivo del sce-
tor del ahorro para ampliar el
horario de oficinas ya que se
considera “perfecto desde el
punto de vista de negocio”, se-
gan fucntes de la entidad.

Esta ampliacién de hora-
rios, que deberd negociarse
con los representantes sindica-
les de la propia caja, serviria
para polenciar el negocio en el
scgmenio dc copresas, on cl
que se eugloban compahias
con una facturacién entre 10 y
300 millones de euros y que,
por {o general, necesitan de
una mayor flexibilidad horaria
para utilizar los servicios de
las oftcinas de su entidad.

De esta manera, Caja Ma-
drid es la pritnera entidad de
ahorros que alaba fa polémica
ampiiacion de horarios que se
recoge en el convenio colecti-
vo del sector y que provecd
que el sindicato UGT se des-
marcata de la firma del acuer-
do a Gltima hora. No obsianie,
la cntidad presidida por Mi-
guel Blesa no deberia tener ex-
cesivos problemas para aplicar
la medida en su organizacidn,
ya que Comisiones Obreras
(CCOO) cs ol sindicato mayo-
ritario cn lu caja madrilciia.

Objetivas cumplidos

Caja Madrid da por cumplide
su plan empresas un aflo antes
de lo previsto, al haber incre-
mentado en un 36% el volu-
men de negocio al cierre de
septiembre, hasta los 20.645
millones de eures, Los crédi-
tos y préstamos han crecido en
¢l tercer trimestre del cicroicio

en un 62,6%, hasta los 12.482
millones de euros.

De esla cifra, segin fuen-
tes de la propia catidad, unos
4.600 milloncs {un 44% mas
respecto a septiembre de 2006)
se han otorgado a promotores
intaobiliarios.

Desde Caja Madrid se afir-
ma que con este tipo de clien-

Migual Iesa, prasidente de Caja Madrid.

: e . ,
» Nohayquien démenos
Espafia es el pais de la UE con mayor nimero de

oficinas bancarias y de cajas: 37.000, una por ca-
da 13 km. cuadrades. El horario al publico es de

tes *'se siguen firmando opera-
ciones”, apesar de que ya se ha
producido Ja entrada en mora
de “alguna constructora™ No
obstante, el ratio de morosidad
en el negocio de empresas se
sitia en el 0,33%, muy por de-
baje del que Caja Madrid tiene
en el conjunto global de sus
ACEO0I0s.

Escribs!

8:30 2 14:00 horas, Los sabados de 9:00 4 13:00 [ parada
horas. Algunas sucursales sbren ¢h horario de tar-

de, de 16:00 a 17:30 horas un dia por semanz. Algunos bancos,
ademas, lirnitan a hora y media el cobro de recibos. Las empre-
sas §e resisten a ampliar horarigs, ain desperdiciando las posi-
bilidades de sus redes, para no aumentar personal y los traba-
jadores, refugiados en ¢l Convenio Colective del sector se nie-
gen porque pretenden pagarles como homs extm 4 bajo precio.
Estos horarios estdn a afios luz de los europeos. En Alemania
abren de 9 a 16 de lunes a viemes; en Franciade 9a 12 y de 14
a 17; en ltalia de 8:30 a 13:30 y de 14:45 a 15:45; en Reino
Unido de 9 a 17, En algunos pafses hay oficinas que abren tam-

bién los sabadus por la mariana.

Caja Madrid cuenta con
20.000 clientes en el segmento
de empresas, con un aumento
del 11% al ciere de septiem-
bre, v considera que aun tiene
bastante recorrido en el millon
largo de compaiiias que factu-
ran entre |0 y 300 miltones de
euros al afo,

Ampliacién de red

La red de oficinas propias de
banca de empresas de Caja
Madrid alcanza las 85 sucursa-
les, con 66 ceniros propios y
1% corners {personas cspeciali-
zadas cn un apartado de las ofi-
cinas de fa red de particulares).

El reto para la entidad ma-
drilefia es que esos 19 espacios
reservados en las oficinas para
particularcs s¢ acaben convir-
ticndo cn centros de cmpresas
y poder cubrir las cuatro pro-
vineias en las que alin no se ha
imptantado su modelo de ne-
gocio para empresas: Huelva,
Soria, Huesca y Zamora.

Caja Madrid tendrfa una
cuota de mercado del 22,4%
de empresas que declaran tra-
bajar con ellos, aunque iam-
bién pucden trabajar con otras
emtidades financicras competi-
doras. Su cuota de mercado en-
tre las empresas que declaran
que 1a caja madrilefa es la pri-
mera o fa segunda entidad con
la que trabajun sc reduciria
hasta ¢l 6,6%.

Fuentes de Caja Madrid re-
conocen que es muy difieil lu-
char contra las grandes entida-
des del paig, como BBVA,
Sanmnder o La Caixa, particu-
larmente, que con su amplia
red de oficinas logran estar
presentes en cualquier punto
del terditorio y ofrecer mds set-
vicios a las empresas.
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